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Rudyard Kipling, escritor inglés. 

Premio Nobel de Literatura 1907

"Seis honrados 
servidores me 
enseñaron cuanto sé. 
Sus nombres son cómo, 
cuándo, dónde, qué, 
quiény por qué" 

http://upload.wikimedia.org/wikipedia/commons/6/6f/Rudyard_Kipling.jpg


Alineación a la Estrategia y Autoevaluación

¿Qué tiene que ver esto con los exportadores?

Por qué

Selección de los productos a exportarQué

Selección de mercados de exportaciónDónde

Evaluación y adaptación al entorno de los mercadosCuándo

Diseño de su estrategia exportadoraCómo 

Identificación de clientes y canales de distribuciónQuién 



¿Qué tiene que ver esto con los exportadores?

Por qué

Qué

Dónde

Cuándo

Cómo 

Quién 

Necesidades 

de Información

_____________

ÅCuantitativa

ÅCualitativa

Fuentes de 

Información
Conocimiento

TOMA DE 

DECISIONES



Encontrar la información correcta y utilizarla 
oportunamente!

La problemática:



El Sistema Integrado de Información Comercial - SIIC
La solución:

TODA LA INFORMACIÓN QUE 

USTED NECESITA PARA 

HACER NEGOCIOS CON EL 

MUNDO EN UN SOLO LUGAR, 

24 HORAS AL DÍA



Quiénes somos?

Todos los exportadores tienen diferentes 
necesidades de información



Objetivos de la Sesión

A. Identificarlasvariablesa evaluardurante
elprocesodeinvestigacióndemercados

B. Conocerel procesode preselecciónde
mercadosdeexportaciónparasuproducto

C.Aprendera utilizarlas herramientasde
Inteligenciade Mercadosdiseñadaspor
Proexport para los exportadores
Colombianos



Sistema Integrado de Información 

Comercial



De Intelexport 

al SIIC



Novedades



Retos a partir de hoy


